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Kurs-Absichten und Ausfiihrungen
Vel (,f’@égdﬁé‘&t plend s Ae., /:

Ich habe viel neues Vokabular wihrend dieses Kurses erfahren. Meine sprechenden

20T
Sachﬁénﬁﬁnsse haben sich auBerordentlich verbessert. Ich weill, dass ich noch einige
Schreibfehler mache, aber ich tue immer mein Bestes, mich darin ebenso zu verbessern. Ich
spielte einige verschiedene Rollen in diesem Kurs, Ich war 9@ Studen{ der Deutschen Sprache,
ich war ein Teil eines Marketings seit Paar-Wochen, und da"iﬂ war ich ein Tgil einer Iit'ilz;). ‘) ;
. . k}@i)ﬂéay lé’;ﬂ&'lw 4 sen YAy “’ﬂf
Produktforschungsmannschafi. Ich tat auch etwas Forschung tber abv ec-hggﬂnde mrodai{te e ez%

fur unsere Gruflkarten und Gebrauch fiir das Extrapapier, das wir bereifs haben. Ich habe @ )/ :
Ao 4’@
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erfahren, wie man mit einem beschrénkten Betrag von Mitteln kreativ ist. Einige Ideen, die fur

den Gebrauch des Extrapapiers prasentiert wurden, sind: Rezept-Karten, Kalender,

Informationskarten und Visitenkarten. Ich habe der Idee von den Rezepi-Karten mit

traditionellen Mahlzeiten von anderen Léndern an den Professor geboten. Eine Frage, die aber S L.

. . . T /Wvd Lt
sie heraufkommt, ist. Sollte das Rezept in vielfachen Sprach achen esshﬁebe" werden?  nanf
Nl %:’ Jé
Die Gruppe, in der ich war, war die neue fur das Suchen von Kaffee ecnem

verantwortliche Pmduktgmppe’ um zu verkaufen. Wir trafen uns einmal Wﬁchefithch, tber die

.. 2u gt i i
Rollen jeder von uns spieiten Kendra Moon &na@.z Jon Hogan und ich viele verse hxedpn@ % /df
@/a :é/ =L f?(
umweltfreundliche Optionen fiir Kaffee-Becher. Einige der Probleme, die wir ric f@t@n_ waren:

Preis, wo sic gemacht wurden, ob sie druckfihig waren oder nicht, Gr68e und Gestalt. In unseren
Sitzungen sprachen wir auf Deutsch und verwendeten deutsche Websites, um unsere Forschung
zu fithren. Manchmal war es schwierig, weil wir ein Produkt finden mussten, das in Portland
erzeugt wurde. SchlieBlich musste etwas von unserer Forschung auf Englisch getan werden.
Unser Treffpunkt war Parl-Ave. Café. Wir trafen uns an den Freitagen von 11:15-12:30. Wir,
die jeder in der Forschung brachte, die wir getan hatten, um in der Gruppe zu besprechen.
Kendra Moon fand einige grofie Pmdukte aber schhi eﬁhch upser meejssor fand das Produkt,

"‘ﬁ” Lﬁm& 7

das wir verkaufen werden. Es ist ersc wmghcn, ci ck ahig wind umweltfreundlich.

Jetzt soll unsere Absicht bereit sein, unsere Kaffee-Becher am Erdtagesfest zu verkaufen.
g
Wir Is.uuguwﬂ alle Details organisierten sich wie ein Tisch, ein Zeichen, dic Becher, dic Kunst
besteilend, die auf den Bechern (Farbe, Bilder und so weiter), und der Preis gezeigt wird, fiir den
“
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die Becher verkauft werden. Es gibi viele Dinge, die darin leizie Woche getan werden miissen,
aber hoffentlich wird es die Gesellschaft fiir den Erfolg in der Zukunft aufstellen.

Die neue Produktgruppe filr Becher, in denen ich jetzt Bediirfni sse}zﬁ/ unsere Kunst fiir die
Becher g@ne}mugg ein Prototyp zu haben, muss ein Beweis gemacht werden und fiir das
Endprodukt editieren, und ein Preis fiir die Becher muss darauf entschieden werden. Wir
brauchen die anderen Gruppen, um uns zu helfen, die Entscheidung dessen zu treffen, welche

mhﬁst wit verwenden und der Preis, fiir den die B fcsler verkauft werden. Nachdem jene Dinge
frundid] [e 17 (od (., @ bdaker Cbwoe

_ gegrimdet wefdeﬁ werden wir gut auf unserem Weg dazu sein, ein wunderbares Produkt zu

haben, um fiir das Erdtagesfest zu verkaufen.
Dig Mannschaften sind sehr gut tber das Kommunizieren miteinander gewesen, und ich
2 7

bin aufgelegt, dass ich in alle Entscheidungsprozesse eingeschlossen worden bin. Auf alle meine

Fragen ist von einem Mitglied von irgendwelchen der Mannschaften geantwortet worden, wann

/ Epen
auch immer ich gefragt habe. Diese Gruppe von Studenten scheint wirklich es "zu bekdmmen",
@L?"@M,@ Mgl des
und ich b sehr aufgeregt, um zu sehen, wie sich die Gesellschaft von hier ausbreitet.
= z?fwwe ? o
Wenn es jemals irgendwelche Zx;reziei betreffs gab, ob dieser Kurs ein gutes Werkzeug

: : 2% : : :
im Sprachenerwerb-System ist, Iasseﬁ“es sind weg. Dieser Kurs hat eine Berufsarbeitsplatz-

Umgebung sowie eine ausgezeichnete Sprachenerwerb-Umgebung gesch ffen h habe diesen

. ilf’“ oA g LT
Kurs jedem Sprachanfinger empf@h;en auf den ich gestofien bin, der sich fur das Lemen des
‘é}@m4 A .
Deutsches in cxﬁﬁm-»W’“g interessiert, der praktisch und auf ihre thglichen Leben sowie ihre

Ben,fsveﬂm,fe anwendbar sein wird.
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SpeakFasy im Winter 2011 [b i //é&f/ b i }y
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: Im Wintersemester 2011 machte die Firma grofle, wichtige Fortschritte. Cbwohil wir kelne
uuutéi 07 e
i ¢ X“/V ‘J\}aren verkaufte, %fw'c.witen die Gr L.iskarten und erweiterten unsere Produckien- jetzt méchien
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wir bedriickte Kaffeetassen verkaufen.

) %”m“?ﬁolwufem

Am Semesteranfang entscheideten wir uns, dass wir bestimmt auf dem Erdiagsfest telinehmen.
2l Lamihn
Ein Tisch beim fest passt nicht nur mit der Aufgabe der Firma ag, aber auch funkuniert als Reklame, den”*
. @Mﬁﬂé’
die Leute am Fest kénnten uns besuchen und sehen, was wir anbeiten haben \!H’ méachten am T:sch
- W\!ﬁ%“y@’m th%;( %tm
Grunkarten und Kaffeetassen a@ieteﬁ, und um die Waren bereit zu haben, mussten wir die Tassen

V,fgﬁ entm*"eh Wegen des Ablaufs, eine Kaffeetasse zu entwickeln, lernten die F%rmami'cgtiede% vie!é\.

W Ly Zuerst mussten wir uns entscheiden, ob wir wirklich Kaffeetassen, oder sonst noch eine andere
. W

iWare_, verkaufen wollen. Die Entscheidung, die Tassen zu verkaufen, }\aﬂ"’j‘{;j/}/ als wir bemerkten, dass
A /
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g{‘p | Kaffectassens verkaufen lassen, und sind relative billig ﬁﬁd leicht %‘ee“mau:ueﬁ Die Tassen lassen

ZW\/\J’"‘{@é Lﬂc | A Diwch~ tnd Vescandocts

h in Mengen verkaufen, und Nebenkosten- das Driicken und die Versandkosten- sind giinstig.

ya i
Die Probiem am Anfang war némlich, dass die Tassengr;ﬁpe,&chwieﬁgkeiten hatt??fg einejq

[ H
/
£ . - . . - -
[i{erste!ﬁer zu finden. Nach der Aufgabe der Firma wollten wir hiesige, umweltvertrigliche waren
verkaufen, Alle Herstellern, die wir fanden, waren nicht hiesig, und sie verkaufen Mengen von ca. 500

Tassen oder mehr, die eigentlich viel zu grof} fiir uns sind. Die Tassengruppe diskutierte, wie moglich in é/”’

P
N [2

K s g
Warheit die idee, Tassen zu verkaufen, vya’?é. Wir glaubten, dass das Antwort liegt invmnoglichkeit,

bedvuctey /:;/m/éfww\%)

Keramiktassen bei tkea oder irgendeiner anderen Firma zu kaufen, und die selbst zu drucken. Diese
Z’ YL) ’w»{é /["’l/ -
§{ e j”/‘*/

ldee wiare bestimmt teuer und warscheinlich fehlerhaft.
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Der Chef fand endlich Oregon Screen Printers, sine Driickerei in der Broadway Strafe. Diese
. I W L b .
Firma hat glinstige Kaffeetassen aller Arg, richtige Mengegmgen, und ist hiesig. Auf der Tasseg/f die am

RaY
Erdtagsfest verkauft wird, wird das wort “Erde” auf vielen Sprachen stehen, und wenn sie sich gut

”"”’(; [w L@g#uéfv[’&&tj{k\)

verkaufan werdsm, kgnnen wir noch andere Tassen, die bedruclkteh mit Sprachnamen auf ihre jeweilige

bedruck F /
Sprache sind, an der Fremdaprac‘iabteiiung E'Ibcitei" £s I6hnt sich warscheinlich, zwei TassenL u

B
anbieten- eine kieine und eine grofe. Auf jeden Fall bieten wir die kleine am Erdtagsfest.®

in diesem Semester machte ich akademische und sprachiiche fortschritte gg/m’é’é/gt. Obwohl ich
normalerwelse unorganisiert bin, musste ich in diesem semester die Information liber die Tassen
organisieren und vor der anderen stellen. Ich vebesserte auch im Winter meiégﬁeﬁtschkemtnésse, und

. Beden ist mir jelzt ein bisschen leichier, ochwohl ich noct
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SchluBibericht des Winter: Die Kafeetassen Gruppe

In unserer Gruppe begriffen Wir, dass wir viel zu tun hatten. Wir waren der

Anfang, ein neues Produkt zu erforsghen Aber wir waren auch eine Gruppe von vielen
C D & ’1! j P -igg
Talenten. Wir besprechen Vlel in die Klasse unsere Moghchkelten iber Becher,Tassen,
T o vt o A B
und T-Shirts. Im Lauf der Zeit begriffen wir, das’%ysmrts nicht machen sollte Es gab
schon SpeakEasy T-Shirts und unsere Gruppe hatte;iﬁ die Fahigkeit, etwas nedfind kreativ
zu machen. Ich erinnere mich, wann wir eine Sitzung an einem Café fiir zwei Stunden
vorgesehen. Hier, wir besprechen unsere Forschung, Preise, Druckkosten, und was wir zu
tun mussten. Wir entschieden, dass nur Kaffeetassen verkaufen, die beste Auswahl sein
wiirde. Es ist iiberall einfacher und billiger. Leute haben nur eirfg/ﬁi’echer also wir
kénnen mehr Tassen als Becher verkaufen. Es ist ziemlich einfacher abdrucken (kein
“plastic covering” wie viele Becher). Also, durch unsere Klassendiskussionen, Sitzungen,
iz
und viel Forschung entscheiden wir, dass unsere Gruppe d1e Oregon Screen Impressions
I,//

verwended wiirde.

In der Tasse-Gruppe fanden wir, dass ein tolles Produkt fiir unserer Firma zu

neméns
verwenden. Sie sind Kaffee-Becher von einer Gesellschaft genannt Oregon Screen
Impressions. Es ist eine lokale Gesellschaft hier in Portland. Die Firma ist an der
Broadway Strasse. Sie erzeugen sehr erschvnnghche keramische Tassen in einer Reihe
o HE, ?{f;ﬁw m/fmf

von Farben, und die Tassen sind druckfihig. Wir konnen die Tassen mit einer

Hintergrundfarbe kaufen und dann an einer Drucklager schicken und sehr schone
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gedruckte Tassen bekommen. Die Tassen halten bis zu 11 Unzen Fliissigkeit und sind 4

5/8 Zoll breit und 3 3/4 hohe Zoll. Die Tassen sind in Mengen von Vielfachen 36

p el

kaufbar. Die Gesellschaft verlangt 5 bis 7 Tage fiir die Produktionszeit. Wenn wir 72

Tassen kaufen, werden sie uns $1,90 pro Tassen kosten. Dieser Preis ist flir den weilen

A
Standardbecher ohne Druck. Also es wird ein bifichen tuerer sein ob wir Tassen in eine

mg welten
Farbe kaufen und dann kostet es auch etwas die Tassen zu druc en. Wir werden zu dieser
Gesellschaft angezogen, weil sie die lokale Wirtschaft unterstiitzt, sind keramische
Tassen wiederverwendbar, und deshalb smd die Tassen umweltfreundhche und was ist
it Js fone on

[y
auch schon ist, dass die Schiffskosten nicht ein Faktortmussen Hier sind die

Verbindungen zu den Tassen, fiir die wir uns interessieren:

1y

http://oregonscreen.logomall.com/ProductDetail/ProductDetail. aspx ?Ntt=Drinkware&kid
=48081974&Ne=98 &Ntx=mode-+matchallpartial & BWS=0/1&N=4294967036&DPSV 1
d=128227&BSAS=1&No=24&Ntk=WordSearchAsiLinename&Nr=L MSiteEligibility:1
&1d=8292156&pSRVC Id=54 :
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http://oregonscreen.logomall.com/ProductDetail/ProductDetail. aspx ?Ntt=Drinkware&kid
=48081974&Ne=98&Ntx=mode+matchallpartial &BWS=0|1 &N=4294967036&DPSV 1
d=128227&Ntk=WordSearchAsiLinename&No=48&BSAS=1&Nr=LMSiteEligibility:1
&id=9255287&pSRVC Id=54 ’

Wir empfehlen die Kaffetasse “Classic” von Oregon Screen Printers, denn sie
//“"““‘“‘x e :
I gﬁnstiégt, und die MengegréBqﬁ uns ﬁﬁ\paggt. Wir glauben, dass wenn wir diesen Tassen
feer - vt 4 Y R s
t’; Py drgti e e P TR, /[g;%
am Erdtagsfest verkaufen wiirden, wiirde mindestens ein kleiner Gewinn sich erwarten
lassen. Auch kénnen wir “Le Bistro” fiir allgemein@rf/ Verakaufsmoglichkeiten
empfehlen, besonders fiir Verkaufsmdglichkeiten in der Fremdsprachabteillung. Diese
Tassen sind groBer, und obwohl die auch ein bisschen teuerer sind, glauben wir, dass es

sich’16hnt, zwei Tassenartg ‘fir Verkaufen zu haben. Die ProfessorInnen an der

Universitit, und auch einige StudentInnen und MitarbeiterInnen, sind watscheinlich »

\w\%}
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bereit, ein bisschen mehr Geld auszugeben, wenn es zum Qualitit geht. Vielleicht kénnte

SpeakEasy diese Tasse mit dem Erdtagsfeétgewinn kaufen.

Bis zuf diese”Aufgabe haben wir noch ein paar Frage iiber die Tassen. Wir

wissen noch nicht, Wie grof} unser Bild sein kann, oder ob wir das Bild als JPEG, GIF,

PDF, oder sonst eini'anderga‘ Art schicken miissen. Wir haben noch F ragé%ber den
/ ,

gesammten Preis. Auch wissen wir nicht, ob wir gratis eine Probe bekommen konnten.
{
/

Im Portal aber steht der Emailadresse, an den wir eine kurze Email f‘lgckte.

e

v

. . & e 2270 )
Wir machten bestimmt fehler. Zuerst benutzten wir das Suchbegriff

“druckbare Kaffeetassen,” und sahen damit nur Firmen, die weder hiesig waren, noch die

S AE
richtige Mengegrofie hatten. Wir glaubte%?dass wir Kaffetassen oder beche7( a{us einem

Laden kaufen miissen, und irgendwie die Tassen selbst bedrucken. Das wére bestimmt

il
teuer, wahrscheinlich fehlerhaft, und wiirde sich nicht I6hnen, denn W[il‘ bestimmt die

Moglichkeit verschwinden wiirden, die Tasse am Erdtagsfést zu verkaufen. Herr Fischer
f -~

W= {rZa
benutzte%d(fi Suchbegriff “Druckfirmen,” und fand sofort die Firma Oregon Screen

t : :
Printers. Daher wiirden wir fiir die nichsten Aufgabe empfehlen, vieler/ dhnlichen
y

&

Suchbegriffeé&ﬂéz%venden, und nicht nur einen. Unser zweiter Fehler war, dass wir das

AN Lo . '
Schwerste Versucht%/statt ein bisschen weiter und anders zu denken.
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Aufgabe Nr. 7
igﬁy;/%m Qurer Ein Bericht iiber Leistungen
LN @,mﬁl“ , €ie

e 5“ ) m}/[ ach Gestaltung der Projekt- Gruppen began ich Arbeit bei die Tassen/Becher
o ‘meq/yl L4 W‘/”ﬁ”\ ?

Gruppe. Am Anfang, entschieden w1r Becherfund Tassen erforschen mussten. Weil

i,

[

finden. In meiner anderen Klasse diCSC [erm namens “Natural FOOdS” halfen WiI' d1e
>
T

-

Firma “People’s Food Co-op” umweltfreundlicher mit ihrer Wiederverwerturg wird. Ich

P

wusste von dieser Klasse, dass der beste Weg, umweltfreundliche Produkte zu kaufen,

hiesig Produkte zu kaufen war. Auf diese Weise, unterstiitzt man die hiesige /
: (izf{@ﬂ@w e 1E2Y %@fm ?Mg

Jwﬁ«g “/@& ey /‘?Z
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Gemeinschaft und kann die Firma personhcher wissen. {Also 1ch’fand durch meine

Forschung eine Becher aus Mais. Hier ist, was ich fand:

Niduoen ilinibi

-
Whelesale, Custom Printed 100% Corn Plastic Mugs and Pens! Sustainable,
Biodegradable, and Petroleum Free!

72 Becher = $5.99 pro Becher
144 Becher = $5.89 pro Becher
(www.cornmug.com)

. ?M'?Mfﬂ
Diese Firma kommt aus Washington, also es war ziemlich heisig. Also, fiir die
G0 B, a ls/nadhdom =

meisfen Teil, klingt es gut. Aber wann ich mehr untersuchte, fand ich, dass Becher aus

' itk
Mais nicht das Beste Weg zu kaufen war. Fiir 72 Becher, werde €s $431.28 sein also es

T



é}ezc//ﬂh

. 2re i
war ein bisschen teuer fiir unsc% Haushalt von $500. Auch;’*/\qgl Voﬁer Zeit werden

Ma1s Produkte mit GM (genetlcally modified organism) gemacht. Wir werden mit dieser

Y ein mtfbf%m Sy %mé%m
Firma sorgfiltig mussten sein, um unser Firma umweltfreundlich bleiben. Also, es war

mehr komplizie?%ls iclyhabs\gedacht. ;

f% In unserer Gruppe begriffen wir, dass wir viel zu tun hatten. Wir waren der
dﬁ/
v;,W’[{ Anfang, ein neues Produkt zu erforschen Aber wir waren auch eine Gruppe von vielen
s ‘fj W o
Talenten. Wir besprechen viel i in dic die Klasse unsere Moglichkeiten iiber Becher,Tassen,

X/W ﬁj g /:;P’”‘”“ '

}{/{ vi und T-Shirts. Im Lauf der Zeit begriffen wir, dass T-Shirts nicht machen sollte. Es gab

‘ Y4 &
k’ -
It o ““schon SpeakEasy T-Shirts und unsere Gruppe hatte; dle Fahigkeit, etwas neu “Gnd kreativ'®
}( o ; 1% g
I ' ol
{({ gn ,,,w ‘ kau machen Ich erinnere mich, wan% Wwir eine S1tzung an einem Café fiir zwei Stunden
{i, z/éf/”
rw !z fﬂff ZF vorgesehen. Hiey, Wﬁ; unsere Forschung, Preise, Druckkosten, und was wir.z&
LYY
- &

W tun mussten. Wir entschiedefi: f-dass nur Kaffeetassen verkaufen, die beste Auswahl sein
wiirde. Es ist iiberall einfacher und billiger. Leute haben nur eins Becher also wir
koénnen mehr Tassen als Becher verkaufen. Es ist ziemlich einfacher abdrucken (kein

“plastic covering” wie viele Becher) Also, durch unsere Klassendiskussionen, Sitzungen,
s{/ (M.f ~ }
und viel Forschung entscheiden wir, dass unsere Gruppe die Oregon Screen Impressions -

{ L. gre ﬁzﬂ/ 7
Verwende}awiirde. : F

Natiirlich muss Forschung dieses Produkt forsetzten. Es gibt viel zu tun, aber

2
unserer Gruppe machte emen guten Anfang. Wir ?xf}sen mit unser andere Gruppe

f

i ;é*"f
petreffen und miissen v&n ihren Ideen fiir Preiskalkulation, Marketing, Park-Position,

Zeichen sprechen. Dann kdnnen wir die ganzeji Idee fiir diese Kaffeetassen des Erde Tag
erkennen. Aber wir haben eine gute Idee und eine wunderbare Gruppe. Wir miissen

£ A
gergl%e éark beenden.

m@;ﬁ%@/’éy P ia%/ fitie
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Unsere Gruppe trefffm jeden Dienstag und Dgnnerstab g bei  Food for Thought™ in Smith
_ )€ des mal
Gebinde. Wir freffen fir eine Stunde oder mehr jederzeit und sprechen éber Vermarkforsung

fiir SpeakBasy. Wir haben tiber 10 Stunden nach Klasse dt skuueré; itber SpeakEasy und sprechen

rs %wé/

wir iber Tag der Erde und” War wir anbiete }1 soii‘ten Wir wolien eine SpeakEasy display in der

21 2lepref P f e

deutschen Abteilung. Wir machen U mgr ge Erag@n #n Studenten, was sie denken. Wir wissen

dass die Studenten. .. o

. i
SpeakBasy Mitelieder sollten die moglhiche h sige Verkaufsstellen so fitih im Herbstsemester
Y 5 Sig

wie moglich verbinden. SpeakEasy sollte zweites-Jahr und hohere Deutschklassen irgendwann im

& fellen

November besuchen und die Zielgruppenfragen fraaen, die wir entwickelt haben. Werbung sollte
wihrend November verteilt werden. Wichtige Auskiinfte sind die Webadresse der SpeakBasy

Website, und wann, wo, wie, usw... man SpeakEasy Produkte kaufen kann. Das Verkaufen sollte

i de,

) e . . ST s e
die erste Woche im Dezember anfangen, anwenden die mogliche Orte in Neuberger und die hiesige
. - LA e e
Studentgefunden Verkaufsstellen, Es gibt Orte am vierten Geschoss Neuberger, vielleicht in der

Abteilung der Fremdsprache, wo SpeakEasy eine Verkaufsstelle da ste}}\,n konnte. SpeakEasy Produkte
/2 L \é«k im’f;;/;:«?é&

wiirden immer dort bleiben, um an die Besucher der Abteilung zu verkatGfen.
Hier sind die Zielgruppenfragen:

1. Spricht jemand in Threr Familie oder in Threm Freundeskreis eine andere Sprache?

Jwiid

2. Kaufen Sie GriiBkarten?
b/l
(4h37E )

4. Wirden Sie eine Karte kaufen, die keind 'GriiB auf der Innenseite hat?

3. Haben Sie Weihnachtskarten Jﬁ; Mengen gekauft?

5. Wirrden Sie eine Karte aus Elefantenmistpapier kaufen?

6. Was kaufen Sie lieber: Karte A, oder B, usw.
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Wir waren eine gemeinschaflich gruppe wenn wir fther Tag Der Erde Fest -
g % P

Lo S an7T S5C 4( ik
besprochen hatten. Wir hatten entschezden dass Tfm Der Erde ist am wichtigsten fast
M

. Aus k / o
wir information {iber Speak Easy austauschen konnten. Es gibt eine wichtige chance
ungere Firma die Studenten iber zu erkidren. Auch, es wird viel spab machen wenn

/;g T

LA N . . L ‘
wir béi dem Tisch arbeiten konnen. Mindestens, es gibt drei leute die bei unsere Tisch
arbeiten wollen. Wir drei dass sicher sind, sind Robert, Julie und Hunter.

A

Wir hatten auch besprochen bﬁi der Tisch unsere neue Tassen zu verkaufen. Es
" . An,y, L o .
kommt darauf wie Vze?;é‘ es kostet dxese}i Tassen zu machen, obwohl, glauben wir dass
wir zum mindestens finfzig doliar verdienen konnen.

Y 4 s e
Schon haben wir viel geplant. Wir konnen auch hoffentlich em% blatt tiber
/‘ ;&(/@
Umweltvrtraglichkeit haben. Dann konnen wir aI{Q'dze studenten wf” Speak Easy ist
alle Giber zeigen!

SpeakBasy weil} schon, dass wir unsere Werbung verbessern und expanderien sollen, obwohl
bis jetzt wir noch nicht gewusst haben, wie wir unsere Werbung verbessern kénnten. Wir sind eine
Studenten fithrende Firma und unser Gewinn wird nach fremdsprachlichen Stipendien gehen. Wenn die
Studenten wissen wiirden, dass wir eine Firma von der Universitit sind, wiirden sie gern unser
Kaffeetassen und GruBkarten kaufen, weil es nach einer wiirdigen Sache gehen wiirde. Unsere
Werbung muf nicht dort bleiben, weil wir die Idee der SpeakFasy expandieren kénnten.

Die Studenten wiirden sich freuen, wenn sie in einer Studenten fuhrenden Firma arbeiten und
n konnten. Die PSU studierenden Studenten méchien mehr Ubung haben, weil sie bereiter fur die
i sein konntd w o : L e T
Welt sein konnte, wenn sie in einer Firma wiire, in der sie besser tiber ihr Hauptfach und ihren Beruf
lernen kénnten. Warum wiirde die Universitat T-Shirts von einem anderen Unternehmen kaufen, wenn
die Grafiker-Studenten die T-Shirts entwickeln und verkaufen konnten, um ihref Fahigkeiten zu

verbessern. SE 04ila {Bericht erhalten 20.03.2011]



Schriftliche Aufgabe Nr.7

Unsere Gruppe (* &~ =~ =~ ) haben viel gemacht. Wir
haben viel Erforshung und arbeiten (iber Karte und Kaffee Tasse. Ich
Erforschte welche Arten von Papier, das wir kdnnten fir Karten
benutzen. Ich dachte dass die Papier aus Nepal war eine gute
maoglichkeit weil es hangearbeitet ist.

Aber unser Hauptfokus ist jetzt Kaffe Tasse. Ich habe mich die Kaffee
Becher in der ,,Neuen Seasons” sie kosten rund 5,95 fir eine Tasse mit
kein Design. Kaffee Becher mit designs kostet run 11,95. Es komme aus
Thailand! Ich dachte das war hiesig aber es war nicht.

Wir wollten wissen, wie viel zu verkaufen den Kafee Tassen aber wir
haben sie nicht wissen, wie viel es kosten zu machen (Bis spater wissen
wir wie viel es kostet). Ich habe unsere Surveyvermarktung fragen
geschrieben. Die fragen war:

Wiirden sie kaufen eine Kafee Tasse fiir 8,7, 6, order 5 dollar?
Wiirden sie kaufen eine Kaffee Tasse mit verschiedenen Sprachen?
Haben sie Uiber SpeakEasy gehort?

Wollen Sie leiber zu kaufen Kafee Tassen oder t-shirts?

Sprechen Sie eine andere Sprache?

Wir wissen dass die leute méchte nur um 5-6 dollars fiir eine Kaffee
Tasse bekommen. Viele Menschen nicht wissen, was SpeakEasy ist. Die
Menschen wiirden ein Kaffee Tasse mit verschiedenen Sprachen
kaufen. Die meisten Menschen konnen ein andere Sprachen sprechen.
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Wir denken dass die griine Kafee Tasse wie die Farbe PSU ist eine gute
Farbe und die 11 ounces Kaffe Becher ist besser als die 15 unzen weil es
billiger ist.

Wir treffen uns jeder Dienstag und Donnerstag in ,Food for thought
nach der Speak Easy Kurs. Wir Essen und Denken Uber was zu tun fiir
Werbung. Robert und Hunter haben viele Freunde in , Food for
thought” cafe und sie haben fragen ob wir ein Tische fiir ,, Tag der Erde”
haben kénnten. Tag der Erde ist wichtiger als die Speak Easy abteilung
aber spater wir mochten ein Speak in der Deutsche abteilung.



Schiubericht des Fruhling — Speak Easy V/ J/ )’ / N

10. 03. 2011

Kurzer Uberblick

Frahling war ein lohnenswert Vierteljahr in der Firma SpeakEasy. Wir hatte

L

w4 schwierigkeiten zuerst das thema der Kurs zu konzeptualisieren, aber machten wir zeit

&2’?}
v K dann viele arbeit. Die Firma ist eine einzigartige Firma und auch, ein einzigartigen

Kurs. Die Firma kombinierte ein regelmaBigen lehrend Stil mit Wirtschafts ohne
Beschrankung. Jedermann Ich habe in Speak Easy kennengelearnt ist zum midistens
zweisprachig und war alles ziemlich hilfreich zu unsere anlass. Leider haben wir nicht
so viel mit gruBkarten zukunftige Verkaufskampagne am ende gedacht, aber wir machte

eine neues producte die Speak Easy Tassen heift.

Zeitlinie und Personalentwicklung

Am anfang des Kurses gab es ein verwirrt Gefuihl unter den Mitgliedern dass wir “get it”
soliten. Obwohl Ich jetzt denke dass, “get it” ein wunderschén begriff ist, zum erst, war
dass nicht tberhaupt unglaublich, sondern ein bissen schwer zu verstehen. Im

Ruckblick, war dass ein gut begriff am anfang, veil wir alle die Kurs am ende verstand.
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Wir haben uber firmen hauptséchlich und schatzungsweise besprochen, was
eine firma macht herauszufinden. Es gab ein ernstes Geflihl in der flinfte woche des
termin dass wir schon faust nichts gemacht hatten. Diesen Gefiihl wurde mal anders zu
einem starkende Gruppenmentalitét. Seit veilleicht der sebente woche, wir waren
gleich in unserem Kurs verstehen. Wir haben kieiner gruppen im Klasse gemacht und

bald danach, haben wir auerhalb von Klasse getroffen.

AuBerhalb von Klasse, wenn wir getroffen hatten, dachten wir Ober viel neues
Ideen fiur unsere Tassen entwicklung, Produktentwurf, und verkaufs preis. Wir alle sind
gute freunden jetst, besonder meine kleine gruppenmitgleideren die Robert, Jules, und

Nick heif3t.

AuBer diesen Kurs, haben wir auch viel Gber Politik, Hezige Firmen, Portland und
Umweltvergréaglichkeit besprochen. Wir hatten diskutiert dass wir alle nach eine paar

Jahren aufier Portland anreisend, in diesem Stadt immer wohnin wollen.

Speak Easy war eine sehr interesannte Kurs dass Ich gluchlich zu haben war!





